
R  فروخت کرناکاروبار  کو 
 
R  کو  بيچنے  کا  وقت  آ  پہنچےکاروبارجب  
 
Rمنفرد   ايک  کے  مالک  کی  زندگی  ميںکاروبار  عام  طور  پر  فروخت کرنا  کو  کاروبار  ذاتی  ےايک  چهوٹ  

  نقصان کا ايک زبردست  واقعہ  ہے۔   ايک  کمپنی  کو  بيچنا  جو  اميد  اور  محنت  مشقت  سے  تعمير  کی  گئی  ہو،
  ہے۔  اس  لئے،  مالک  کے  لئے  يہ  فيصلہ  کرنا  ہميشہ  آسان  نہيں  ہوتا  کہ  بيچنا  ايک  صحيح  ااحساس  پيدا  کرسکت

  کی فروختگیکاروبار  تجزيہ  فيصلہ  کرنے  ميں  مدد  کرسکتا  ہے۔  يہ  عمل  باضابطہراستہ  ہے  يا  نہيں۔   ايک  
 :  محرکات  يہ  ہيں فروخت کے ليے ابتدائی  چاہيے۔  کرنا  سے  شروع  نہايت عام اسباب کا جائزہ لينے کے  پيچهے 

 
R ميں  کاروبار  تمام  دولت  َجب  آپ  کی  تقريبا:   کی  خواہش)  نقد(ڈٹی  یِپرسنل  ليکيوئذاتی سياليت يعنی  

  نقد  کو  کاروبار  ےتا  ہے  کہ  آپ  اپنہو  موقع  فراہم   ايکفروختگی کی توقع پيدا ہونے سےپهنسی  ہوئی  ہو ،  تو  
   بجائے  کئی  مختلف  منصوبوں  ميں  لگائيں۔ےميں  تبديل  کرليں  اور  سرمايہ   کو  ايک  ک

 
Rتيزی  سے  بڑهتی  ہوئی  کمپنياں  اکثر  اپنی  مالی  اہليتوں  اور  :  کو  وسيع  کرنے کی  ضرورتپونجی   

سعت  کے  R R  وفروخت کرنا  کو   کاروبار جاتی  ہيں۔  اس  صورت  ميں،  ی خطوط سے تجاوز کرقرض کے تجارت
ايک مواقع  کا  فائدہ  اٹهانے  کے  لئے مزيد  سرمايہ  فراہم  کرسکتا  ہے۔  حالانکہ    ان  حالات  ميں،  آپ  کمپنی  کا   

اختيار سے ں۔   اگرچہ  ايسے  بندوبست    ميں  فوری    حصہ  يا  آمدنی  کا  فيصد  اپنے  لئے  رکه  سکتے  ہيقليل
 آپ کو اپنی  کمپنی  کو  سرمايہ  کے  فقدان  کی  ليکن  کردار  کا  خاتمہ   شامل ہيں، انتظامی  اور  آپ  کے محرومی

 ۔نے سے زيادہ بہتر يہ لگے گاوجہ  سے  مرجهاتا  اور  برباد  ہوتا   ديکه
 
Rکا  حصہ بيچنے  کا  فيصلہ  کرسکتے  ہيں۔  کاروبار  بيچنے  کے،  آپ  کاروبار  ا   بجائے  پور: فروختجزوی  

  رہا  پهل پهول  زيادہ  تيزی  کے  ساته  کی نسبت  دوسرے  حصے  کسی ايک  حصہ   کے کاروباری عمل کااگر  آپ  
  اس  کو  بيچنے  ميں  کامياب  ہے  تو  آپ  کم  کامياب  حصے  کو  بيچنے  کے  بارے  ميں  سوچ  سکتے  ہيں۔  اگر  آپ

ايسا  :  ہوجائيں  تو  کمپنی  کے  باقی ماندہ  حصے  ميں  صرف  کرنے  کے  لئے  زيادہ  وقت اور  سرمايہ  ہوگا۔   نوٹ
  حصے  کے  لئے  جس   علاحدہ کاروباریکرنے  کے  لئے،  آپ  کو  مالی  معلومات  کو  عليحدہ  عليحدہ  کرکے  اس

   تيار  کرنا  ہوں  گے۔مختلف گوشوارےرہے  ہيں  کو  آپ  بيچ  
 
R  ذاتی  گارنٹياں  جيساکہ  ٹيکس  کی  ذمہ :    اور  بے جا  خطرات  کی  وجہ  سے  بےچينیواجباتذاتی 

،  ذاتی  نقصانات،  کمپنی  کے  قرضوں  کے  لئے واجبات،  مصنوع  )کے ذريعہ روک ليے گيے ٹيکسملازم  (دارياں  
  کے  ابتدائی  اور  پرخطر  دنوں  ميں   دی  گئی  تهيں  اور  کاروبار  ذاتی ضمانتيں۔ عام طور  پر ،  يہ  ںضمانتيذاتی  

 ان  کو کبهی  ہٹايا  نہيں  گيا۔
 
R کے امکان اس  ی مہم جوکاروبار  بيچنے  کی  سب  سے  عام  وجہ  ہے۔  کئی  کاروباريہ :  عمر  اور صحت  

 کاروبار  کے ليےور  جب  عمر  اور  صحت  کے  ناگزير  مسائل  سر  اٹهاتے  ہيں  تو  ان  بارے  ميں  نہيں  سوچتے  ا
 ۔نے کی اميد رکهنی پڑتی ہے  حاصل  کرفروختگی کے ذريعہ نقد

 
R افکار  ميں  گهری   تک   بيچنے  کی  ايک  اور   عام  وجہ  يہ ہے۔   کئی  سالکاروبار   :  تبديلی  کی  ضرورت

  ميں  قسمت آزمائی  کرنے  والے  بے چينی  سے  اس  وقت  کا  انتظار  کاروبار گزارنے  کے  بعد،  کئی  ہوئی  زندگی 
  بيچنا  کاروبار  اکرتے  ہيں   جب وہ لگاتار   دباؤ  کم   کريں  تاکہ  وہ  دوسرے  مشغلوں  پر  وقت  صرف  کرسکيں۔  اپن

 استہ  استوار  کرسکتا  ہے۔نئے  پيشہ ورانہ  اور  ذاتی  مواقع  کے  لئے  ر
 
Rخريدے  گا ؟کاروبار  اکيا   کوئی  آپ  ک   
 



R  ے  چهوٹے  کو  مارکيٹ  ميں  لايا  جائے۔   ايک  ايساپنی کمپنیيہ  معلوم  کرنے  کا  ايک راستہ  يہ  ہے  کہ  
  مصنوعات  کی  فروخت  تيزی    ہے  يا  جس  کیغير نفع بخش   اور  نيا  َ  کو  بيچنا  مشکل  ہوگا  جو  نسبتاکاروبار
  ملنے  زيادہ  ہوں  گے  اس  کے  لئے  گاہک  ی ميں ترقی کے امکانات جتنےکاروبار  ے  رہی  ہے۔  آپ  کتیسے  گر

  ميں  سرگرم  ہے  آپ  ميدان  یکاروبارکے  امکانات  اتنے  ہی  زيادہ  ہوں گے۔    ايک  بڑی  کارپوريشن  جو  اسی  
  کا  ايک  حصہ  بنا  کر  آپ  کے  منافع  کی  شرح  کو   بہتر  کرنے  )يونٹوں( ی اکائيوںکاروبار  ے اپن  کو کاروبارکی  

  ميں  ميدانکے  قابل ہو  سکتی  ہے۔  اور  يہ  بهی  ہوسکتا  ہے  کہ  ايک  زيادہ  بڑی  کارپوريشن  جو ايک  نئے  اہم  
کيٹ  ميں  حصہ  حاصل  کرنے  کے  لئے  آپ  کو  اضافی  قيمت  تيزی  سے  بڑهنے  کی  کوشش  کر رہی  ہے  وہ  مار

 R۔ سکتی ہےدينے  پر  رضامند  ہو
 
Rقيمت  کا  تعين 
 
R  فروخت  سے  آپ  کو  انداز ہ  ہوجانا  چاہيے  کی  آپ  ِ  کی    قيمتکاروبار  کےآپ  کے  علاقے  ميں  اس  طرح 

 فروخت   کی  بات کر  رہے ِ بات  کو  نوٹ  کيجيئے  کہ  ہم قيمتکيا  وصول  کرنے  کی  توقع  کر  سکتے  ہيں۔   اس 
   مانگی  گئی  قيمت  سے  کاروبار  ٹےعام  طور  پر چهو:  ہيں  اور  اس  قيمت کی  نہيں  جو  مانگی  جا  رہی  ہے

   شايد  قيمت  کا  تعين    کیکاروبار  ے  ہيں۔   منجهے  ہوئے  عقلمند  خريدار   آپ  کےکہيں  کم  قيمت  پر   فروخت  ہوت
  کی  ماليت  )کيش فلو(  خام آمدنیاگلے  کچه  سالوں  کے  لئے  متوقع  کيش فلو  کی  بنياد  پر  کريں۔    پهر  وہ  اس 

  طور  پر  فطری  ميں  کاروبار  ے  کی  جو   آپ  کجوکهمس  ُميں  سے کٹوتی  کريں  گے  جوعکاسی  کرتی  ہے ا
ن  ُ  کی  کاميابی  کو  برقرار  رکهنے  کے   لئے    اکاروبارن   ذاتی  کوششوں  کی  اہميت  کی  جو   ُپنہاں  ہے  اور   ا

 کو  کرنی  پڑيں  گی۔ 
 
Rکی  طرف  کی فروختگی  کاروبار  R10 Rاقدام  
 
Rچهے  گا۔     يہ  پہلا  سوال  ہوگا  جو  ايک  ممکنہ  خريدار  آپ  سے  پوَغالبا۔   ہو  ايک  معقول وجہفروختگی کی

  سے  نےاتنا  ہی  سنجيدہ  ہوگا۔  بہرحال،  ذاتی  معلومات  بتا   جتنی  زيادہ  معقول  آپ  کی  وجہ  ہوگی،  خريدار  
   فراہم  کردے  گی۔ذريعہمذاکرات  کے  دوران  يہ  خريدار  کو  آپ  پر  دباؤ  ڈالنے  کا  ايک  :  پرہيز  کريں 

 
R کريں  جب  معاشی  يا  جذباتی  وجوحات  کی  بنا  پر  بيچنا  ناگزير  اس  وقت  تک  کا  انتظار  نہ 

  آفر  يا  پيشکش  قبول  کرنے  پر  مجبور کرسکتی  ہے  جو  آپ  کے  لئے  اچهی  نہ  ابيچينی  آپ  کو  ايسہوجائے۔   
 ہو۔
 
Rضروری  معلومات  ے  لئے    کو  مارکيٹ  ميں  لانے  اور  بيچنے  ککاروبار  ےفيصلہ  کرلينے  کے  بعد،  اپن

  :اکٹهی  کريں
    

• R  ؛مالی گوشوارےتين  سالوں  کے 
• Rکے  گوشوارے؛ کی تشخيص کے ليے آمدنی تين  سالوں کے  ٹيکس   
• Rاور  سازوسامان  کی  فہرست؛)قابل انتقال سازوسامان (فکسچرز   
• R  ماليت؛تخمينی  کی  اسٹاکمصنوعات  کے   
• Rملازمين  کی  فہرست؛ 
• Rی  فہرست؛گاہکوں  ک 
• R کی  نقليں؛)ليز(کرايہ داری   
• R  ؛) اگر  لاگو  ہوتا  ہے(فرينچائيز  کا  معاہدہ 
• Rقرضوں  کی  فہرست ،  واجب الادا  بيلينس اور  ادائيگيوں  کے  شيڈيول  کے  ساته؛ 
• R سازوسامان کی  نقليں؛کرايے پر ليے گئے 
• R کے  بروکر  يا  دلال ،  وکيل ،  اکاؤنٹنٹکاروبار(باہر  کے  صلاح کاروں  کے  نام  R…R(۔ 



 
Rکے  لئے   ايک  باہر  فروختپهر  بهی    ،  ماضی  ميں  خود  تيار   کئے  ہوںمالياتی گوشوارے  آپ  نے  اپنے  خواہ  

  کی  فرم  کو  ان  کو  تيار  کرنے  يا  ان  پر  نظرثانی  کرنے  کے  لئے  معاوضے  پر  رکهنے  کے  بارے  ميں
   کی  ماليت  اور  بيچنے  کے  امکان  کو  بڑها  دے  گا۔کاروبارسوچيں۔   يہ  ممکنہ  خريدار  کی  نظر  ميں  

 
Rان   کے  لئےنے  کے  بارے  ميں  بتاکاروبار  ےبروکر  کے  عملے  سے  اپن:  مارکٹنگ  ٹيم  کا  رکن  بنيں 

   کريں۔تعميل  ان  کے  مشورے  کی  نے کے سلسلے ميںمعاملہ کر  مليں،  اور  ممکنہ خريداروں  کے  ساته  سے
 
R  حال  سے  گريز  ِ  سرگرميوں  ميں۔  ايسی  صورتکاروبار ے   روزمرہ  کےاپن  رکهيں بنائےرازداری  کو 

  کے  لئے  استعمال  کی جاسکتی  ہے،  کے خلاف مسابقتکرنے  کے  لئے  جہاں  آپ  کی  مہياکردہ  معلومات  آپ  
  فراہم  کريں۔   ہیپوزٹ  يعنی  جمع  کروانے  پرِلومات  صرف  سنجيدہ  ممکنہ  خريدار  کو  ايک  پيشگی  رقم  ڈمالی  مع

 آپ  ممکنہ  خريدار  سے  معلومات  نہ  فاش  کرنے  کے  معاہدے  پر  دستخط  کرنے  کا  تقاضہ  بهی  کرسکتے  ہيں۔
 
R ں  کہ  آپ  اپنی  کمپنی  ديکهنے  پہلی  دفعہ  آئے  ہيں،  فرض  کري:  ايک  ممکنہ  خريدار  کی  طرح  سوچيں

  کے  دوران،  کئی  ايسے  لوگ  آئيں  گے  جو  حقيقت  ميں  فروخت کرنے کاروبار  ہوئے  ہيں؟  ايک  متاثرآپ  کتنے  
ی  ہے  کہ  آپ  سنجيدہ  نہيں  اور  آپ  کا  بہت  سا  وقت  ضائع  کرسکتے  ہيں۔  آپ  ميں ايسی  قابليت  ہونا  ضرور

  کے  بارے  ميں  گفتگو  کاروبار  آپ  توانائیفوری  طور  پر  ملاقاتی  کی  سنجيدگی  کا  اندازہ  لگاسکيں  تاکہ  جو  
 کرنے  ميں  صرف  کررہے  ہوں  وہ  بالکل  بےفائدہ  نہ  ہو۔

 
Rکے  اوقات  معمول  کے    کام:  نظرانداز  نہ  کريں  کيونکہ  آپ  بيچ  رہے  ہيں اس بنا پرچيزوں  کو  

  ،  اگر  ضرورت  ہو  تو  جگہ  کو  پينٹ  کريں  اور  اس  کی  مرمت  کروائيں۔فہرست مال بناتے رہيںمطابق  رکهيں ،  
 
R  کاروبار     کے  عمل  کو  سمجهتے  ہيں۔فروختگیايسے  پيشہ وروں  کو  معاوضے  پر  رکهيں  جو  

  بروکر  ان  کے  کاروبار  بيچنے کا  سوچ  رہے  ہوں،  ايک  کاروبارے  لئے  جو  ميں  قسمت آزمائی  کرنے  والوں  ک
  کے  صفحوں  پر  دی  بزنس مقامی اخباروں يا تجارتی رسالوں ميںايجنٹ  کے  طور  پر  کام  کرسکتا  ہے۔  ان  کو 

 فروخت کا   ِ قيمتآخریعام  طور  پر گئی  فہرست  ميں  اشتہاروں  يا  حوالوں  کے  ذريعے  ڈهونڈا  جاسکتا  ہے۔  وہ  
  بروکر  کو  معاوضے  پر  کاروبار  ہيں  جس  کی  ادائيگی  سودے  کے  اختتام  پر  کی  جاتی  ہے۔  ايک  لگاتےفيصد  

 :رکهنے  کے  کئی  فوائد  ہيں 
 

• R  ا؛گ  رکهنے  ديقائمبروکر   آپ  کو  رازداری 
o R  کے  لئے  درکار  وقت  بچتا  ہے؛لاتمعامآپ  کا  ممکنہ  خريداروں  کے ساته   
o Rکے  ساته  بات کرنے  ثالث يا بچوليوں،   طور پر  یکئی  ممکنہ  خريدار،   کم از کم  ابتدائ  

 
• Rتے  ہيں؛سک  محسوس  کرسانیميں  زيادہ  آ 

o R  کارپوريشن  ميں  بہت  ًعموما  بروکر  کے  يافتہايک  خاص  صنعت  ميں  مہارت   
 

• Rلے سکتے ہيں  ميں  دلچسپی جانے  خريدے کےجو  آپ  کی  کمپنی   سکتے  ہيںعمدہ  رابطے  ہو  
o Rتاہم، ايک  بروکر  کی  فيس  اچهی  خاصی  ہوتی  ہے اور  کسی  ايک کو  معاوضے  پر 

   
• Rرکهنے  سے  پہلے  آپ  کو   اس  خرچے  پر  غوروخوض  کرنا  ہوگا۔ 

o R  جس کے ليے آپ سے   ہيں   ميدانوکلاء  بهی  مددگار  ہوسکتے  ہيں۔   دو  ايسے 
 

• Rوقت  ايک  وکيل  سے  صلاح مشورہ کی فروختگی کےکاروبار  سفارش  کی  جاتی  ہے  کہ  آپ  زبردست  
 :  کريں حاصل
o Rکے  خلاصے  کی  دستاويز  تيار  کاروبار  ےجب  آپ  ممکنہ  خريدار  کے  لئے  اپن   



 
Rتو  نيا  خريدار  يہ  دکهائی ديتا ہو  کم  آسان   چلانا  يا ہوتام  کامياب  ککاروبارجب  توقع  کے  برعکس  :   تے ہيںکر  

  سے  بچنے  کی  جوکهم۔  مقدمہ بازی  کے  پيش کيا گيا تها فريب  دہی  کے  ساته  و  ککاروباراخذ  کرسکتا  ہے  کہ  
 خاطر  ايک  وکيل  آپ  کی  دستاويز  پر  نظر ثانی  کر  سکتا  ہے؛

R   اگر خريد و فروخ کے آپ  کو  چاہيے  کہ  ايک وکيل  :  خريد  اور  فروخت  کا  معاہدہ  تيار  کريں۔  جب  آپ
   پر  نظر ثانی  کرے۔تيار نہيں کرتا تو وہ اس  ً معاہدے واقعتا

 
Rجوابی  آفر  ديں۔ا اور  پهر  اپن  کريں ہصبر  سے  کام  ليں  اور  ہر  آفر  کا  غور  سے  مطالع   
 
Rفائدہ  ہی  فائدہ  ہو۔سب  فريقين  کا  ت  پيدا  کرنے  ميں  مدد  کريں  جس  ميں  ايسی  صور 
 
Rملازمين 
 
Rخبر  آپ  سے  ملے  کے بارے ميں  کی  ممکنہ  فروخت کاروبار   آپ کے ملازمين کواس  بات  کو  يقينی  بنائيں  کہ  

و  ہوا  ديتی  ہيں ،  ہوسکتا  ہے  کہ  آپ  کے  نہ کہ  کسی  اور  تيسرے  فريق  سے۔  افواہيں  اعصابی  بے چينی  ک
  کاروبار  ےملازمين  کہيں  اور  ملازمت  کرنے  کا  فيصلہ  کرليں  اور  فوری  طور  پر  چلے  جائيں۔   اگر  آپ  اپن
کو  بتا  ديں۔   بيچنے  کا  کهلم  کهلا  اشتہار  دينے  کا  فيصلہ کريں   تو  اشتہار  کے  آنے  سے  پہلے  اپنے   ملازمين  

  يہ  ہو  ہی  نہ ،   بجز  اس  کے  شايدان  پر  واضح  کرديں  کہ  فروخت ہونے  ميں  کافی  وقت  لگ سکتا  ہے  اور    
  کو  بند  کردينے  کا  منصوبہ  ہے۔   سچ  بتائيں  ليکن  مثبت  کاروبارکہ فروخت  نہ  ہونے  کی  صورت  ميں    آپ  کا  

  کو  راز داری  ميں  مشتہر  کرنے  کا  فيصلہ  کريں  تو   پوری  کوشش  کاروبارر  کريں۔      اگر  آپ  پہلوؤں  کو  اجاگ
  بروکر  کو  معاوضے  پر  رکهنے  کا  سوچيں اور کسی  کاروبارکريں  کہ  يہ  بات  ملازمين  پر   افشاں  نہ  ہو۔   ايک  

فشاں  نہ  کرنے  کے  معاہدے  پر دستخط  ليں۔  يہ  بهی  ہوسکتا  ہے  دلچسپی  رکهنے  والے  خريدار    سے  معلومات  ا
  اس نتيجے  پر  شايد  ديکهنے  آئيں۔  آخر  ميں ،  آپ  کاروبار  کاکہ  ممکنہ  خريدار  کام  کے  اوقات  کے  بعد  آپ  

يدار  ہيں۔   باہر  والوں  کی  بنسبت   کے  لئے  ايک  يا  زيادہ  ملازمين  بہترين  ممکنہ  خرکاروبار  ےپہنچيں  کہ  آپ ک
  اس  قابل  ہوں  کہ  سرمايہ کاروں  يا  قرض خواہ  شايد  کو  زيادہ  بہتر  جانتے  ہيں  اور  وہ  کاروبار،  ملازمين 
   کی  خريد  کے  لئے  سرمايہ  دينے کے  لئے  قائل  کرليں۔کاروباراداروں  کو  
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