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Pozyczki - podstawowe kryteria

Instytucje udzielajgce pozyczek zawsze biorg pod uwage (w réznym stopniu) nastepujace

czynniki:

1. Mozliwos¢ sptaty Jakie sg przekonujace dowody na to, ze pozyczka zostanie sptacona?

2. Zarzadzanie Jakie sq dowody wskazujace na to, ze osoba bioraca pozyczke zarzadza
swoimi sprawami wystarczajaco dobrze, aby by¢ w stanie pozyczke
sptacié?

3. Inwestycja Jakie sq dowody na to, Zze osoba ta jest mocno zaangazowana w swoj
biznes, tak zebym madgt by¢ pewien ze bedzie ciezko pracowata aby
biznes utrzymac? (Jesli utrzyma swdj biznes, utrzyma takze maj!)

4. Zabezpieczenie Jesli powyzsze punkty zawiodg, jakie mam zabezpieczenie aby
odzyskac pienigdze? Ile bedzie warta upadta firma?

5. Wkiad Wiekszos¢ instytucji bankowych oczekuje od dtuznikdw co najmniej
25% wkiadu gotéwki/kapitatu w catkowity koszt projektu.

Pamietaj, ze rzadko kiedy wszystkie powyzsze warunki sg do konca spetnione. Jeden lub dwa
punkty beda prawdopodobnie silniejsze niz pozostate. Nie tra¢ nadziei, jesli tak jest.
Skoncentruj sie na mocnych stronach, pamietajac o stabych. Wszystkie projekty maja mocne i
stabe strony.

Wskazowki co do prezentacji projektu
1. Znaj doktadnie wszystkie dane, zawarte w propozycji.

2. Zrob prébng prezentacje przed kims, komu ufasz (niech ci zada troche trudnych
pytan)!

3. Nigdy nie “wpadaj” — zawsze ustal definitywng pore spotkania z menedzerem.
Potwierdz spotkanie dzien wczesniej. Nie zgadzaj sie na spotkanie typu “przyjdz
kiedy chcesz”.

4. Niestety menedzerowie majq ktopoty z utrzymaniem harmonogramu (zawsze jest u
nich kto$ w biurze). Zdecyduj, czy chcesz czekaé. Jesli nie, umdw sie na nowe
spotkanie. Nigdy nie zostawiaj swojej propozycji pozyczkodawcy do przegladu.

5. Sprébuj dowiedziec sie, czy menedzer ma formalng wtadze aby zadecydowac o
rozmiarze (sumie) pozyczki, o ktérg sie zwracasz. Jesli nie, upewnij sie, ze rozumie
twojq propozycje, poniewaz bedzie musiat reprezentowac cie wobec swoich
przetozonych.

6. Jesli nie jestes przekonany, ze menedzer rozumie twoja propozycje, lepiej bedzie
jesli zwrdcisz sie do kogos innego (nawet w ramach tego samego banku, jesli
chcesz).

7. Umoéw sie z menedzerem, ze jako warunek pozyczki powinien odwiedzi¢ twoja firme.
Odbierz go i przywiez z powrotem, jesli to konieczne (dobrym pomystem jest takze
zabra¢ menedzera na przyjazny lunch co najmniej raz do roku).

8. Czesto wtasciciele firm otwierajg konta biznesowe w bankach, gdzie majg juz konta
osobiste. Wiele bankdw rozdziela teraz swoje dziatania pomiedzy oddziaty
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zajmujace sie sprawami biznesu, a oddziaty zajmujgce sie kontami osobistymi. Bez
wzgledu na sytuacje, upewnij sie, ze masz do czynienia z osobg wyszkolong w
sprawach udzielania pozyczek komercyjnych.
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9. Jak kazdy inny biznes, banki czesto kierujg swoich najlepszych ludzi tam, gdzie cos
sie dzieje. Duze oddziaty bankowe maja czesto lepszy personel, zajmujacy sie
pozyczkami komercyjnymi. Ich zainteresowanie zwrécone jest na konta, ktére dajg
najwyzszy dochdd (nie musi to by¢ twoje konto). Mniejsze oddziaty generalnie
oferujg ustugi bardziej personalne. Musisz zdecydowad, jaki rodzaj instytucji
najlepiej odpowiada twoim potrzebom.

10. Dobrzy pracownicy bankowi czesto sg przenoszeni z miejsca na miejsce, a ich klienci
nie sq zachecani, aby szli za nimi. Jesli zdarzy sie to tobie, nalegaj aby pozostac ze
swoim bankierem, gdy zostaje on przeniesiony na nowg pozycje. Jest bardzo
wazne, aby mie¢ do czynienia z bankierem, ktéry rozumie twdj biznes. Wprawdzie
bankowi nie bedzie podobat sie fakt, ze przenosisz sie wraz z pracownikiem, beda
jednak woleli zatrzymac cie jako klienta, niz stracic cie dla konkurencji.

11. Prawie z natury, bankierzy sa ostrozni i konserwatywni. Wszelkie zwodne
informacje, gdy zostang odkryte, zniszczg obustronne zaufanie, ktére jest tak dla
ciebie wazne.

12. Doswiadczenie pokazuje wyraznie, ze wiasciciele bizneséw. ktérzy informujg
swojego bankiera o sukcesach, a takze o ich braku, mogg spodziewac sie najlepszej
wspotpracy gdy napotkajg trudnosci. Twdj bankier powinien oczekiwaé, ze biznes
bedzie przechodzit przez wzloty i upadki. Ty powinienes takze!

13. Bankowos$¢ wiasciwie polega na zasadzie "ty dajesz mi to czego ja potrzebuje, ja
dam ci to czego ty potrzebujesz." Znaj swoje potrzeby i wiedz, w jaki sposéb jestes
gotow za nie zaptacic.

14. Sprébuj zaplanowac swoje potrzeby finansowe tak, aby propozycja przedstawiona
bankowi nie wygladata na "pilng". Planowanie jest jedna z umiejetnosci
zarzadzania. Jest to tez jedno z waznych kryteriow oceny propozycji pozyczkowych.
"Pilne" propozycje wskazujg na stabos¢ zarzadzania.

Osrodek Ustug Biznesowych Kanada-Ontario (The Canada-Ontario Business Service Centre,
COBSC/CSECO) udziela informacji w zakresie biznesu w oficjalnych jezykach Kanady: w jezyku
angielskim i francuskim. Kopie niektérych z naszych najbardziej uzytecznych dokumentow
zostaty przettumaczone dla dogodnosci na inne jezyki. W celu otrzymania dodatkowych
informacji w zakresie biznesu prosimy telefonowaé pod numer 1-888-576-4444, gdzie mozna
porozmawia¢ z urzednikiem COBSC/CSECO udzielajgcym informacji.
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