
创办企业的法律问题 

不管您收购现有企业或特许店，还是白手起家，或扩大现在正在经营的企业，利用专业服
务对小型企业的成功都是必不可少的。 

专业人员可在您能力有限的领域提供知识和专业经验，可协调您的管理团队，确保您的企
业高效率运作。 

作为企业家，您要咨询的专业人员之一就是律师。 

律师是得到高度训练的专业人员，处理各种个人和企业的法律事务。大部分律师倾向于专
门从事一个或几个领域的律师业务。 

如果您的法律问题限于一个专门领域，也许您最好直接接洽专门从事这个领域业务的律
师。很多业务交易都涉及法律问题，所以您应试图选择您可作为企业顾问而信赖的律师。 

找律师时，可询问您的业务伙伴、朋友或家人，请他们介绍过去利用过、对其服务很满意
的律师事务所。同律师初次见面前，请准备好向律师说明您特别的法律需要。 

您应当询问律师事务所能够提供的服务及其费用。不同律师的每小时收费可能差别很大，
这取决于问题的复杂性、所需服务以及律师的经验程度。律师一旦确定您的需求并熟悉了
您的情况后，通常可为您预估律师费。 

以下是需要律师向企业提供服务的法律问题的一些例子： 

1.企业结构的选择 

不管您计划经营家庭企业或涉足大型商业运营，您都需要决定哪一种企业结构最适合您的
需要。您的选择范围从独资、合资、有限公司或股份有限公司，到合作企业。律师可帮助
您根据各种因素选择企业结构的适当形式，如涉及人数、企业类型、税务问题、责任问题
以及公司的财务要求。有关选择的企业结构形式的税务含义，还应向会计师咨询。 



 

2.租约的检讨 

大部分企业最初都在租赁的场地上开业，而不是进行大型基本建设投资，购买或建设新建
筑物。但是，租金费用仍然是您最大的支出之一，而且通常代表着长期性承诺。因此，您
签署的租约是很重要的法律文件。 

根据您租赁的场地大小（如购物中心的小间或是单独的建筑物），租约可以是简单的一页
纸，也可以是冗长的复杂文件。 

虽然您的不动产经纪人可协助您了解租约的费用和基本条款，您在虚线上签字前最好还是
找律师解释一下租约的法律含意。 

3. 收购现有企业 

收购现有企业时，您可能要决定是仅仅购买企业的资产，还是购买股份有限公司的股份。
在后者的情况下，您还要承担该公司的债务。完成上述交易前，应指示律师全面调查，以
保护您的投资（如针对公司资产的未偿付的抵押品留置权）。 

对于收购任何企业，您都应有双方签署的买卖协议，详细说明各方的要求和义务以及交易
条件（如不竞争条款）。 

如果收购现有公司的资产或股份，您还应与会计师商谈，了解不同的税务含义。 

4.合同 

如果您收购现有企业，您要保护自己不受以前违约或违法行为的影响，或在买进后让您的
律师审查仍然有效的合同。 

还有其它的法律问题，您必须确保企业在申请许可证、注册、 承认、通知、环境问题和
雇用问题上是合法的。 

您可能遇到的需要律师服务的其它契约包括合资或股东协议、租约、雇用合同、抵押契
约、购买协议或可能的特许店协议的起草。 



首先要确保的是，签订任何文件之前，一定要先找律师谘询！ 
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加拿大 – 安大略省工商企业服务中心（COBSC/CSECO）以加拿大官方语言 - 英语和法
语 - 提供商业信息。为了方便用户，我们还将一些最常用的文件资料翻译成了其它语言。
如果您需要额外的商业信息，请致电 1-888-576-4444 与 COBSC/CSECO 信息官员接洽。 


