
Rقرض  دينا  ۔  بنيادی معيار 
 
R  نظر  رکهتا  ہےِمد)  مختلف  حد  تک(  قرض  ديتا  ہے  وہ  مندرجہ ذيل  عناصر  کو  رقمجو کوئی  بهی : 
 

1. R  کون  سا  ثبوت  ہے جو مجهے  قائل  کرے کہ  مجهے  ميرا  پيسہ  واپس  مل  جائے   اہليتواپس  ادائيگی  کی
 گا؟

2. Rٹهيک   ے  جو  ظاہر  کرتا  ہے  کہ  يہ  شخص  اپنے  امور  اس  حد  تککون  سا  ثبوت ہ  انتظاميہ
  ہے ۔دستياب  کی  واپس  ادائيگی  کا  موقع رقمسکتی  ہے  کہ  /چلاسکتا

3. Rمجهے  اس     کے  ساته  اتنی  وابستگی  ہے  کہکاروبارکون  سا  ثبوت ہے  کہ  اس  شخص  کی   سرمايہ کاری
،  تے ہيں کا  تحفظ  کرے کاروباراگر  وہ  اپن(   کے  تحفظ  کے  لئے  محنت مشقت  کرے گا؟کا  يقين  ہوگا  کہ  يہ  اس

 !)  کا  تحفظ  بهی  کريں  گے ے معاملاتتو  وہ  مير
4. Rتحفظ  ہے ؟  جب     واپس  لينے  کے  لئے  کيارقمباقی  سب  ناکام  ہو  گيا ،  تو  ميرے  پاس  ) اوپر کا(اگر   تحفظ

   اس  وقت  اس  کی  کيا  ماليت  ہوگی ؟گا  ہو  ناکامکاروبار
5. Rزيادہ  تر  قرض  خواہ  ادارے  تقاضا  کريں  گے  کہ  منصوبے پر  خرچ  کی  گئی    اثاثوں  کی  ماليت

 Rاثاثوں  کی  شکل  ميں  ہو ۔/نقد  حصہ  R25%Rلاگت  کا   کم از کم   کل
 
Rل  طور  پر  اطمينان بخش  ہونا  کافی  غير  معمولی  ہے ۔    عناصر  کا  مکمهیياد  رکهيں  کہ  اوپر  دئے  گئے  سب

  ہوں  گے ۔  اگر  يہ  صورت  حال  ہے  تو   مضبوطامکان  اس  کا  ہے  کہ  ايک  يا  دو  نقطے  باقيوں  سے  زيادہ  
  آپ  کو  منفی    پہلوؤں  بے دل  نہ  ہوں ۔  اس  کو  يقينی  بنائيں  کہ  آپ  کی  نظريں  مثبت پہلوؤں  پر  مرکوز  ہيں  اور

   ہيں ۔تیہوباتيں   منصوبوں  ميں  يہ  هیکا  احساس  ہے ۔  سب
 
Rپيشکش  کے  لئے  چند  معلوماتی  نقطے 

 
1. Rشمار  سے  مکمل  طور  پر  واقف ہوں۔ و   اعدادهیتجويز  ميں  سب 

 

2. R  کچه  سوالوں  کا  بائيں  طرف  کے (  کريں۔  پيشکش کی آزمائش کے  سامنے  بهروسے مند شخصکسی 
 R!)جواب  ديں 

 

3. R ملاقات  (  کے  ساته  پکی  اپوائنٹمينٹ  منيجر ۔يقينی  بنائيں  کہ  آپ  نے  "  پہنچ  جائيںنہبغير  بتائے  محض
  قسم  کی    R“R جب  چاہيں  آ جائيں R ”R  ہے ۔  اس  کی  تصديق  ايک  دن  پيشگی  کريں۔ الي)   متعينکا  وقت

 R نہ  کريں ۔اپوائنٹمينٹ  قبول 
 

4. R  ،کوئی  نہ  (کے  ساته  مشکلات  درپيش  ہوتی  ہيں  ی ملاقات کے شيڈول وں کو  اپنمنيجربدقسمتی   سے
۔  فيصلہ  کريں  کہ  آپ  انتظار  کرنا چاہتے  ہيں  يا  نہيں۔  اگر  نہيں ،  تو  ملاقات  )کوئی  وہاں  بيٹها  ہوتا  ہے

بهی  اپنی  تجويز  قرض خواہ  کے  معائنے  کے  لئے  پيچهے  چهوڑ   کے لئے  کوئی  اور  وقت  ليں۔  کبهی 
 Rکر  نہ  آئيں۔

 
5. R  رقم  قرض    )   ميںمقدار   (قدر  کے  پاس  آپ  کو  اس  منيجريہ  معلوم  کرنے  کی  کوشش  کريں  کہ  آيا

 وہ  آپ  کی  تجويز  کو  دينے  کا  باقاعدہ   اختيار  ہے کہ  نہيں۔  اگر  نہيں ،  تو  يقينی  بنائيں  کہ 
 R بالا  کے  سامنے  آپ  کی  نمائندگی کرنی  ہے۔ِسمجهتی  ہے  کيونکہ  اسے  اپنے  افسران/سمجهتا

 
6. R  پائی  ہے ،  تو  بہتر  /  آپ  کی  تجويز  کو  سمجه  پايامنيجراگر    آپ  اعتماد   محسوس  نہيں  کرتے  کہ

 R۔)اگر  آپ  چاہيں  تو  اسی  بينک  ميں  (ہوگا  کہ  آپ  کسی  دوسرے  سے  بات  کريں
 

7. R  کو  کاروبار   کے آپمنيجر،  اصرار  کريں  کہ  آپ کی اپنی ايک شرط کے طور پرقرض  کے  لئے  
  R12R  کو   منيجر(ديکهنے  آئے۔  اگر  ضروری  ہو  تو  اس  کو  خود  لے کر  جائيں  اور  چهوڑنے  آئيں 

 R۔)ہ  دوستانہ  بزنس  لنچ  پر  لے  کر  جانا ايک  اچها  خيال  ہےمہينوں  ميں  کم از کم  ايک  دفع
 



8. R  اکثر  بزنس  کے  مالکان  اپنے  بزنس  اکاؤنٹس  انہی  برانچوں  کے  ساته  شروع  کرتے  ہيں  جہاں  ان  کا
  کو ان  برانچوں  کے  درميان  تقسيم  کر رہے  کام کاجذاتی  لين دين ہوتا  ہے۔  کئی  بينک  اب  باقاعدہ  اپنے  

اور  جو  ذاتی  اکاؤنٹس  سے  نپٹتی  ہيں ۔  )  کمرشل  يعنی  تجارتی(ہيں جو  بزنس  ميں مہارت  رکهتی  ہيں 
 حال  ہو ،  يقينی  بنائيں  کہ  آپ  کا  واسطہ  ايک  تربيت يافتہ  کمرشل  قرض خواہ  سے  ِجو  بهی  صورت

 ہے۔
 

9. Rبينک  اپنا   بہترين  عملہ  وہاں  لگاتے  ہيں  جہاں  خوب سرگرمی  ہو۔   ہے  کسی  بهی  بزنس  ميںجيساکہ  ، 
بڑی  برانچوں  ميں  اکثر  بہتر  کمرشل  قرض خواہ  ہوتے  ہيں۔  ان  کی  دلچسپی  کے  مرکز  وہ    اکاؤنٹس  

۔  چهوٹی  برانچيں  عام  طور  پر  زيادہ  )نہ  ہوجو  ہوسکتا  ہے  آپ  کا  (ہوتے  ہيں جو  پيسہ  بنا  رہے  ہوں 
شخصی  سروس  ديتی  ہيں۔  آپ  کو  فيصلہ  کرنا  ہے  کہ  آپ  کی  ضروريات  کے  لئے  کون  سا  ادارہ  

 Rبہترين  ہے۔
 

10. Rکی  حوصلہ افزائی  مؤکلوں  اور   ان  کے  تبادلہ کر ديا جاتا  اکثر  وں کااچهے  قرض  دينے  والے  افسر  
ہيں  کی  جاتی کہ   ان  کے  پيچهے  جائيں۔  اگر  آپ  کے  ساته  يہ  ہو ،  تو  اپنے  قرض  دينے  والے  افسر  ن

کے  ساته  اس کی  نئی  تقرری  کی  جگہ  جانے  پر   اصرار  کريں۔   يہ  اہم  ہے  کہ  آپ  ايک  ايسے  
سمجهتی  ہو۔   اگرچہ  بينک  کو  /س  کو  سمجهتا  بزنکےنمائندے  کے  ساته  لين دين  جاری  رکهيں  جو  آپ  

  يہ  پسند  نہ  ہو  کہ  آپ  اس  کے  پيچهے  جائيں ، ليکن  بجائے  اس  کے کہ  آپ  کی  بزنس  حريف  لے  شايد
 Rجائيں   وہ  آپ  کی  بزنس    اپنے  ساته  رکہنے  کو   ترجيح  ديں  گے۔

 
11. Rر   قدامت  پسند  ہوتے ہيں۔    کوئی  مغالطہ  دينے  والی  معلومات    قدرتی  طور  پر  محتاط اوَبينک  تقريبا

 R  باہمی  اعتماد  کو تباہ  کرديں  گی۔ مطلوبہکا    ايک دفعہ   پتا چل  جائے  تو   وہ   اہم  ترين
 

12. Rيہ  دکهاتا  ہے  کہ  بزنس  کے  وہ  مالکان  جو  بينک  کو  اپنی  کاميابيوں  اور  واضح طور پرتجربہ     
کاميابيوں  کے  نہ  ہونے  کے  بارے  ميں  معلومات  فراہم  کرتے  رہتے  ہيں ،   مشکلات  کے  وقت  بينک  

  بزنس  ميں  اتار  ےسے  بہترين  معاونت  پاتے  ہيں۔  آپ  کے  بينکر  کو  توقع  رکهنی  چاہيے  کہ  آپ  ک
 R۔چڑهاؤ  آئيں  گے۔  آپ  کو  بهی  يہی  توقع  رکهنی  چاہيے

 
13. R  آپ  مجهيں  ديں  جس  کی  مجهے  ضرورت  ہے  اور  ميں  آپ  "بنيادی  طور  پر  بينکنگ  کا  مطلب  ہے

  ہو  معلوم۔   محض  اس  بات  کو  يقينی  بنائيں  کہ  آپ  کو  ، "کو  دوں  گا  جس  کی  آپ  کو  ضرورت  ہے
  کيا  دينے  کو  تيار  ہيں ۔کہ  آپ  کو  کس  چيز  کی  ضرورت  ہے  اور  آپ  اس  کے  لئے 

 
14. R  اپنی  سرمايے  کی ضروريات  کو  اس    طرح  پلان  کرنے  کی  کوشش  کريں  کہ  آپ  کی  تجويز

يعنی  ضروری دکهائی  نہ  دے۔  پلاننگ  ايک  انتظاميہ  صفت  ہے۔  يہ  قرض  کی  تجويز  کے  R“ R"ارجنٹ"
 اويز  انتظاميہ  ميں  کمزوری  دکهاتی  ہيں۔  تجR“ R  ارجنٹR”Rلئے  ايک  اہم  کسوٹی  بهی  ہے۔

 
 
 

کينيڈا کی سرکاری زبانوں يعنی انگريزی اور فرانسيسی ميں ) COBSC/CSECO(کينيڈا۔ اونٹيريو بزنس سروس سنٹر 
بزنس کے بارے ميں معلومات فراہم کرتا ہے۔  خوش خلقی کے جذبے کے تحت، ہماری کارآمد ترين دستاويزات ميں 

مہ  دوسری زبانوں ميں بهی کيا گيا ہے۔  اگر آپ کوبزنس کے بارے ميں اضافی معلومات چاہئيں، تو سے چند کا ترج
  پر فون کريں۔4444-576-888-1   کے انفرميشن افسر سے بات کرنے کے لئےCOBSC/CSECO مہربانی کرکے 

 
  

 
 


