
 بزنس ميں جانے کيلئے چيک لِسٹ

کيا آپ کسی بزنس کے مالک  ہونے اور اپنی بزنس   کی انتظاميہ  بذاتِ خودسنبهالنے کا سوچ رہے ہيں ؟  يہ  اچها  خيال  
 ہوں  کہ  اس  کے  لئے  کيا  کرنا  ہے ۔ ہے ۔۔ اگر  آپ  يہ  جانتے  

ليکن  اس کو کامياب بنانے کيلئےکيلئے آپ کے امکانات  اچهے حالات ميں بهی  ، بزنس شروع کرنا  پرخطر  ہے ،  
مسائل کی سمجه بوجه رکهتے ہوں جن کا  آپ کو سامنا ہوگا اور بزنس شروع کرنے سے  بہتر ہو جائيں گے اگر آپ ان 

 حل کرسکتے ہوں، کرليں۔ پہلے  ان مسائل ميں سے جتنے  بهی مسائل آپ 

 آپ کيلئے  کيا  جاننا اور کرنا ضروری ہے ،   يہاں  کچه سوالات اور اس سوچ   کے  دوران  مدد کرنے کيلئے کہ 
              “ نہيں            ”     ميں جواب ديں۔  جہاں جواب    “  نہيں     ”     يا      “   ہاں     ”   سوال کا  ورک شيٹس دی گئ ہيں۔  ہر 

  ہے،  وہاں آپ کو کچه کام کرنا ہوگا۔

 آپقبل از شروعات  ہاں نہيں

کيا آپ اس قسم کے فرد ہيں جو ايک بزنس شروع کر سکتا ہے اور اس کو  مؤثر طريقے سے چلا 
 سکتا ہے ؟

___ ___ 

اس بارے ميں سوچيں کہ آپ بزنس کے مالک کيوں بننا چاہتے ہيں ۔  کيا آپ   زيادہ گهنٹوں تک 
  ميں   آپ کتنا پيسہ بنا  پائيں گے ۔محنت  کرنے کيلئے تيار ہيں ؟ يہ نہ جانتے ہوئے بهی کہ  آخر 

___ ___ 

 ___ ___ کيا آپ نے کسی اور کيلئے بحيثيت سپروائيزر   يا مينيجر  کام کيا ہے ؟

 ___ ___ کيا آپ نے کسی اسکول ميں بزنس کی ٹريننگ  لی ہے ؟

 ___ ___ کيا آپ نے کچه   پيسہ  بچايا ہے ؟

 

 ؟پيسوں کے بارے ميں کيا صورتِ حال ہے  ہاں نہيں

 ___ ___ کيا آپ کو معلوم ہے کہ بزنس شروع کرنے کيلئے آپ کو کتنی رقم کی ضرورت ہوگی ؟

کيا آپ نے اس کا  پورا ا اندازہ  لگا ليا ہے کہ آپ خود اپنے کتنے پيسے بزنس ميں لگا سکتے
 ہيں ؟ 

___ ___ 

 گے  ۔ آپ کتنا سامان کريڈٹ کيا آپ کو معلوم ہے کہ اپنے سپلائرز  سے،جن سے آپ خريداری کريں
 پر   لے سکتے ہيں ؟

___ ___ 

کيا آپ کو معلوم ہے کہ باقی ماندہ رقم جو   آپ کو بزنس شروع کرنے کيلئے درکار ہے،  آپ کہاں  
 سے  ادهار لے سکتے ہيں ؟

___ ___ 

رکهتے ہيں نقصان کی توقع   /کيا  آپ نے حساب لگا ليا ہے کہ بزنس سے سالانہ آپ کتنی نيٹ آمدنی
 ؟

___ ___ 



بزنس سے منافع  دوبارہ بزنس ميں لگانے کيلئے  آمادہ /کيا آپ  بزنس کو  بڑهانے کيلئے اپنی تنخواہ
 ہيں ؟

___ ___ 

 ___ ___ کيا آپ نے اپنے پلان کے بارے ميں کسی بينک سے بات چيت کی ہے ؟

 

  کے بارے ميں کيا  خيال ہے ؟)  حصے دار(پارٹنر    ہاں نہيں

اگر اضافی سرمايہ کاری کيلئے آپ کو  پارٹنر  کی ضرورت ہو،  تو کيا آپ کسی کو جانتے ہيں جو 
 اس کيلئے مناسب ہو گا ۔۔ کوئی ايسا جس کے ساته آپ کا  گزارہ ہو  سکتا  ہو ؟

___ ___ 

وريٹ کيا آپ کو  اپنا ذاتی بزنس  خود چلانے ، پارٹنر کے ساته بزنس کرنے ،  اور بزنس کو  اِنکورپ
 کرنے کے نشيب و فراز  کا علم ہے ؟

___ ___ 

 ___ ___ کيا آپ نے پارٹنر کے بارے ميں کسی وکيل سے بات کی ہے ؟

 

 اپنے  گاہکوں  کے بارے ميں کيا خيال ہے ؟ ہاں نہيں

 ___ ___ کيا آپ کی کميونٹی  ميں زيادہ تر کار وبار ٹهيک ٹهاک چل رہے ہيں ؟

 کی کوشش کی ہے کہ جس قسم کا بزنس آپ کهولنا چاہتے ہيں اسی  طرح کيا آپ نے يہ معلوم کرنے
کے  بزنسز  کيا  آپ کی   کميونٹی  ميںيا ملک کے باقی حصوں ميں ٹهيک ٹهاک چل رہے  ہيں يا  

 نہيں ؟

___ ___ 

 کيا آپ کو معلوم ہے کہ جو آپ  فروخت کرنا چاہتے ہيں وہ کس قسم کے لوگ خريديں  گے ؟
  

___ ___ 

 ___ ___  يا لوگ اس  علاقے  ميں رہنا پسند کرتے ہيں جہاں آپ بزنس کهولنا چاپتے ہيں ؟ک

 ___ ___ کيا ان کو آپ کے جيسے بزنس کی ضرورت ہے ؟

 ___ ___ اگر نہيں ، تو کيا آپ نے مختلف قسم کا بزنس کهولنے يا  کسی اور جگہ   جانے کا  سوچا ہے ؟

 

 )عمارت(آپ کی بلڈنگ    ہاں يںنہ

 ___ ___ کيا  آپ کو   اپنے بزنس کيلئے  ايک  اچهی عمارت مل گئی ہے ؟

 ___ ___ کام بڑهنے پر اگر ضرورت پڑے تو کيا آپ کے پاس جگہ کافی ہوگی ؟

بہت زيادہ پيسے خرچ کئے بغير  کيا آپ اسی عمارت ميں، جس طرح  سے  آپ  ٹهيک کرنا چاہتے 
 ہوں، وہ  کر سکتے ہيں ؟

___ ___ 



يا لوگ پارکنگ ، بس اسٹاپ،  يا  اپنے گهروں سے  آپ کے بزنس مقام تک  بآسانی پہنچ  سکتے ک
 ہيں ؟

___ ___ 

 ___ ___ کيا  آپ نے کسی وکيل سے ليز  اور   زوننگ  کی  شرائط  کو چيک کروايا ہے ؟

 

 )آلات اور رسد(ايکوئپمنٹ  اور  سپلائيز  ہاں نہيں

   کس  ايکوئپمنٹ  اور  سپلائيز  کی ضرورت ہے  اور اس  پر کيا  کيا آپ کو معلوم ہے کہ آپ کو
  لاگت  آئے  گی؟

___ ___ 

 ___ ___ ہوگا؟) قابلِ عمل(کيا استعمال شدہ  سازوسامان خريدنا  فزيبل 

 

 اخراجات ہاں نہيں

سود ، ، اشتہارات ،  اور ہکيا آپ کو معلوم ہے کہ  کرايہ ،  تنخواہ، انشورنس ، پانی بجلی وغير
 وغيرہ،  پر آپ کے اخراجات کيا ہوں گے ؟

___ ___ 

،  کون سے   ) براہِ راست(کيا آپ کو يہ جاننے کی ضرورت ہے کہ کون سے اخراجات ڈائريکٹ 
 ہوں گے ؟)   مستقل(،  اور کون سے فِکسڈ ) بالواسطہ(اِنڈائريکٹ 

___ ___ 

 ___ ___ کتنے ہوں گے ؟)  پری   اخراجاتاو (کيا آپ کو معلوم ہے کہ آپ کے   اوورہيڈ   کوسٹ   

 ___ ___ کيا آپ کو معلوم ہے کہفروخت کرنے کيلئے،   آپ کے  اخراجات کتنے ہوں گے ؟

 

 مختلف  العناصر ہاں نہيں

 ___ ___ کيا آپ کو  اپنے  بزنس  ،  پروڈکٹ ،  اور  سروس  سے متعلق اہم خدشات کا  شعور  ہے؟

 ___ ___  ميں  سے  کسی  کو  کم از کم  کر  سکتے  ہيں  ؟کيا آپ  ان   بڑے خدشات 

 ___ ___ کيا ايسے  کوئی    بڑے  خدشات ہيں  جو  آپ   کے  کنٹرول  سے  باہر  ہيں  ؟

 ___ ___ کيا  يہ  خدشات  آپ  کو    ديواليہ  کر  سکتے  ہيں  ؟

 

 نہيں آپ  کا  بيوپاری  مال ہاں

 ___ ___ ا  ہے  کہ  آپ  کيا    اشياء  بيچيں  گے  ؟کيا  آپ   نے  فيصلہ  کر  لي

 ___ ___کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ   اپنا  سٹور  کهولنے  کے  لئے  آپ  ان  ميں  ہر   ايک  چيز  کتنی  



ں  آپ  کو  ارزاں  کيا  آپ  کو  ايسے  سپلائرز  مل  گئے  ہيں  جو  آپ  کی  ضروريات  کی  چيزي
 پر  فروخت  کريں  گے  ؟)  کمپيٹيٹو پرائس( قيمت 

___ ___ 

 ___ ___ کيا  آپ  نے  مختلف  سپلائرز   کی  قيمتوں  اور  کريڈٹ  کی  شرائط کا   موازنہ  کيا  ہے  ؟

 

 نہيں ہاں

 بنايا ہے ج

   آپ  کے  ريکارڈز

و  آپ  کی  آمدنی  اور  اخراجات کا  کيا  آپ  نے  ايسے  ريکارڈ  سسٹم رکهنے کا پلان
حساب    رکهے ِ     آپ  نے  کس  کو  کتنا  دينا  ہے  ،  اور  دوسرے  لوگوں  نے   آپ  کا  کتنا  دينا  

 ہے ؟

___ ___ 

پر  نظر  رکهنے  کا  طريقہ  طے  کر  ليا  ہے  )  ذخيرہ مصنوعات(کيا  آپ  نے  اپنی  اِنوينٹری 
ہمہ  وقت  آپ کے ہاته ميں اپنے  گاہکوں  کے  لئے  کافی  مقدار  ميں تاکہ  آپ  کے  پاس  

 مصنوعات  ہوں  ليکن  آپ کی فروخت سے زيادہ نہيں؟

___ ___ 

ہيں  اور  ٹيکس  کی  کيا  آپ  نے  سوچ  ليا  ہے  کہ  تنخواہوں  کے  ريکارڈ  کس   طرح  رکهنے  
 رپورٹ  اور  ادائيگيوں  کا  حساب  کتاب  کيسے  سنبهالنا  ہے  ؟

___ ___ 

 ___ ___ کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  آپ  کو  کون  سے  فنانشل  اسٹيٹمنٹ  تيار  کرنا  چاہئيں  ؟

ر  فنانشل  سٹيٹمنٹ   کيا  آپ  کسی  ايسے    اکاؤنٹنٹ  کو  جانتے  ہيں  جو  آپ  کے    ريکارڈ  او
 بنانے  ميں  آپ  کی  مدد  کرسکے ؟

___ ___ 

 

 آپ  کی  بزنس  اور  قانون ہاں نہيں

 ___ ___ کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  آپ  کو  کون  سے  لائيسنس  اور  پرمٹ  کی  ضرورت  ہے  ؟

 ___ ___ روی  کرنی  ہے  ؟کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  بزنس  کے کون  سے  قوانين  کی آپ کو  پي

کيا آپ  کسی  ايسے  وکيل  کو  جانتے  ہيں  جس  سے  آپ  صلاح مشورہ  اور  قانونی دستاويزات  
 ميں  مدد کے  لئے  رجوع  کر سکيں  ؟

___ ___ 

 

 نہيں کسی  دوسرے  کا  شروع کردہ  بزنس  خريدنا ہاں

کو  خريدنے  کے  فوائد  اور   نقصانات  کی  کيا  آپ  نے  کسی  دوسرے  کے  شروع  کردہ  بزنس  
 فہرست  بنا  لی  ہے  ؟

___ ___ 

کيا  آپ  کو  يقين  ہے  کہ  آپ  کو    يہ واقعی  معلوم  ہے  کہ  مالک  يہ  بزنس  کيوں  بيچنا چاہتا  
 ہے  ؟

___ ___ 



ع  کرنے  کی  قيمت  کيا  آپ  نے  بزنس  کو  خريدنے  کی  قيمت  کا  موازنہ  نئے  بزنس  کو  شرو
 سے  کيا  ہے  ؟

___ ___ 

 ___ ___ اِنوينٹری فی الوقت  مکمل  اور   اچهی  حالت  ميں  ہے  ؟/کيا    ايکوئپمنٹ

 ___ ___ کيا  عمارت  اچهی  حالت  ميں  ہے  ؟

 ___ ___ کيا  عمارت  کا  مالک  ليز  آپ  کے  نام  منتقل  کر  دے  گا  ؟

لاقے  ميں  ديگر  کاروبار  کے  مالکان  سے  يہ  جاننے  کے  لئے  بات  کی  کيا  آپ  نے  اس  ع
 ہےکہ  فروخت  کے  لئے   بزنس  کے  بارے  ميں وہ کيا سوچتے ہيں؟

___ ___ 

 ___ ___ آپ  نے  کمپنی  کے  موجودہ  سپلائرز  کے  ساته  بات  کی  ہے  ؟

 ___ ___   وکيل  سے  بات  کی  ہے  ؟کيا  آپ  نے  موجودہ  بزنس  کے  بارے  ميں  کسی

 

 نہيں ہاں

  

 ) اشتہاری مہم-تشہير (ايڈورٹائزنگ  

اخبارات،  پوسٹرز، پمفلٹس ،  (کيا  آپ  نے  فيصلہ  کر  ليا  ہے  کہ  آپ تشہير  کيسے  کريں  گے  ؟
 )ٹيليويژن ،  ريڈيو ، انٹرنيٹ  اور   ڈاک  سے ؟

___ ___ 

 ___ ___ کہ   اشتہار  بنانے  کے  لئے   آپ  کو  کہاں  سے  مدد  مل  سکتی ہے  ؟کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  

کيا  آپ  نے  ديکه  ليا  ہے  کہ  آپ  کے  کاروباری حريف ،    لوگوں  کو   اپنی   مصنوعات  
 خريدنے    کے  لئے کيسے  راغب کرتے  ہيں  ؟

___ ___ 

 

 نہيں قيمت  جو  آپ وصول  کريں گے ہاں

  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  يہ  کيسے  طے  کرنا  ہے  کہ ہر  وہ  آئيٹم جو  آپ  فروخت  کريں گے، کيا
 آپ  کو  اس کی کيا  قيمت  وصول  کرنا  چاہيے  ؟

___ ___ 

 ___ ___ کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  آپ  کے  حريف  کيا قيمت  وصول  کرتے  ہيں  ؟

 

 نہيں خريداری ہاں

رنے  کے  لئے کيا  آپ  کے  پاس  کوئی  پلان  ہے  کہ  آپ  کے  گاہک  کيا  چاہتے  يہ  معلوم  ک
 ہيں  ؟

___ ___ 

پر  نظر  رکهنے  کا  پلان  آپ  کو  بتا  دے  گا  کہ  کب )  ذخيرہ مصنوعات(کيا   آپ  کی   انوينٹری 
 ہيں  ؟خريداريکا  وقت  آ  پہنچا  ہے    اور  کتنی   مقدار  ميں  آرڈر  کرنا  

___ ___ 



کيا  آپ  اپنے  اسٹاک  کا  زيادہ تر  حصہ   چند  سپلائزر  سے  خريدنے  کا  پلان  بنا  رہے  ہيں  يا  
 کئی  سپلائرز  سے ؟

___ ___ 

 ___ ___ کيا  آپ کو  سپلائی  کے  ہر  طريقہ کار  کے  فوائد  اور  نقصانات کا  علم  ہے  ؟

 

 نہيں فروخت  ہاں

رکهيں  گے يا سيلف سروس )  معاونين(ے يہ  فيصلہ  کر  ليا  ہے  کہ  آيا  آپ سيلز  پرسن کيا  آپ  ن
 ؟) اپنی  مدد  آپ(

___ ___ 

 ___ ___ کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  گاہک  کی  خريداری  کرنے  کيلئے   راغب کيسے  کرنا  ہے  ؟

سيلز  ايسوشی ايٹ  سے  خريدنا کيوں  کيا  آپ  نے  اس  بارے  ميں  سوچا  ہے  کہ  آپ  کچه    
 پسند  کرتے  ہيں  جبکہ  دوسرے   آپ  کو    منع کر  ديتے  ہيں   ؟

___ ___ 

 

  آپ  کے  ملازمين ہاں نہيں

 ___ ___ اگر  آپ  نے  کسی  کو  ملازم  رکهنا  ہے  تو  کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  کہاں  ڈهونڈنا  ہے  ؟

 ___ ___  ہے  کی  آپ  کو  کس  طرح  کے  ملازمين  چاہئيں  ؟کيا  آپ  کو  معلوم 

 ___ ___ دينے  کا  کوئی  پلان  ہے  ؟)  تربيت(کيا  آپ  کے  پاس  اپنے  ملازمين  کو  ٹريننگ 

 

 نہيں ہاں

   گا

 )ادهار( آپ  کے  گاہکوں  کے  لئے  کريڈٹ   

ہکوں  کو  کريڈٹ  پر   خريداری  کرنے  ديں  کيا  آپ  نے  فيصلہ  کر  ليا  ہے  کہ  آيا  آپ  اپنے
 گے  يا  نہيں  ؟

___ ___ 

کيا  آپ  کو  کريڈٹ  کارڈ  پلان   ميں  شريک  ہونے  کے  اچهے  اور  برے  پہلو ؤں  کا  علم  ہے  
 ؟

___ ___ 

   کيا  آپ  پہچان  کرسکتے  ہيں   ايک اچهے  کريڈٹ  کے  اہل  گاہک  اور  ايک  ايسے  گاہک  جو
 اپنے  تمام  وسائل  خرچ  کر  چکا  ہو  کے درميان فرق بتا سکتے ہيں ؟

___ ___ 

 

 نہيں ہاں

  پيسے  بنا 

 چند مزيد   سوالات

کيا  آپ  نے  يہ  پرکه  ليا  ہے  کہ  آيا  آپ  کسی  دوسرے کے  لئے  کام  کرکے  زيادہ
 سکتے  ہيں  کہ  نہيں  ؟

___ ___ 



کی  اپنی  بزنس شروع  کرنے  کی  پلان  ميں  آپ  کا  ساته  دے  رہی  ہے  کيا  آپ  کی  فيملی  آپ  
 ؟

___ ___ 

کيا  آپ  کو  معلوم  ہے  کہ  نئے خيالات  اور  نئ  مصنوعات  کے  بارے  ميں  کہاں  سے  
 معلومات  مل سکتی   ہيں  ؟

___ ___ 

 ___ ___ بزنس  پلان  ہے  ؟کيا  آپ  کے  پاس  اپنے  لئے  اور  اپنے  ملازمين  کے  لئے  

اگر  آپ  نے  ان  سب  سوالات  کے  جواب     احتياط  کے  ساته  ديئے  ہيں  تو اس کا مطلب ہے کہ  آپ  نے  کچه  
غالباَ    آپ  کو  کچه  ايسے امور آپ کے سامنے آئے   محنت  اور  سنجيدگی  سے  سوچ  بچار  کی  ہے۔  مزيد يہ کہ ،   

  ميں  آپ  کو    ابهی  مزيد  جاننے    يا  مزيد کچه  کرنے  کی  ضرورت  ہے ۔جن  کے  بارے  

کے  لئے  جاننا   آپ  اپنے  لئے  جو  کچه  بهی  کر  سکتے  ہيں  وہ  ضرور کريں  ،  ليکن  وہ جو  کچه  بهی  آپ  
  بتا  سکتے  ہيں ۔  ياد  رکهيں  ضروری  ہے ، اس کيلئے ان  لوگوں  سے  مدد  لينے  ميں  مت  ہچکچائيں،  جو  آپ  کو

ضروری  ہے  کہ  آپ  يہ  فيصلہ  کرنے  کے  قابل  ہوں  کہ  آپ  !   ،  ايک  بزنس  چلانا  بہت حوصلے  کا  کام  ہے 
 چيز  کی  ضرورت  ہے  اور  پهر  اس  کی  جستجو  ميں  جُٹ  جائيں ۔ کو  کس  

 ) !قسمت  آپ  کا  ساته  دے  (گڈ لک 
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