
 
 فهرست های بازبينی برای شروع يک بنگاه بازرگانی

 . به شرط اينکه با چالش ها آشنايی داشته باشيد–در فکر مالکيت و مديريت بنگاه بازرگانی خودتان هستيد؟ ايده خوبی است 

ود که شروع يک بنگاه بازرگانی حتی تحت بهترين شرايط پرمخاطره است، ولی احتمال موفقيت در صورتی بهتر خواهد ب
 .با مشکلاتی که مواجه خواهيد شد آشنايی داشته و تا حد امکان مقدار زيادی از آنها را قبل از شروع حل و فصل کنيد

. در اينجا سوالات و برگه های کاری برای کمک به شما ارائه می شود تا در مورد آنچه بايستی بدانيد و انجام دهيد فکر کنيد
 .  است، بايستی کارهايی را انجام دهيدخيرهنگاميکه جواب .  دهيد جوابخير يا بلههر سوال را با 

 خير بله

 

 قبل از شروع

آيا شما از آن نوع اشخاصی هستيد که می توانيد يک بنگاه بازرگانی را شروع کرده و به طور پربازده
 .اداره کنيد

___ ___ 

آيا حاضريد بدون اينکه .  فکر کنيددر مورد دليل اينکه می خواهيد صاحب بنگاه بازرگانی خودتان ___ ___ باشيد
 بدانيد چقدر پول در خواهيد آورد برای ساعات طولانی کار کنيد؟

 آيا در مقام سرپرستی ويا مديريت برای شخص ديگری کار کرده ايد؟ ___ ___

 ___ ___ آيا در دانشگاه ويا مدرسه برای امور بازرگانی کارآموزی داشته ايد؟

 س انداز کرده ايد؟آيا پولی را ___ ___ پ

 

 در مورد پول چطور؟ خير بله

 آيا می دانيد برای شروع بنگاه بازرگانی تان به چقدر پول احتياج خواهيد داشت؟ ___ ___

 ___ ___ آيا تعيين کرده ايد که چه مقدار از پول خودتان را می توانيد صرف اين بنگاه بازرگانی کنيد؟

 اشخاصی که از آنها خريد خواهيد کرد می توانيد –اراعتبار از تأمين کنندگانتان آيا می دانيد ___ ___ که چه مقد
 دريافت کنيد؟

 آيا می دانيد از کجا می توانيد بقيه پول را برای شروع بنگاه بازرگانی تان وام بگيريد؟ ___ ___

انی کسب کنيد را محاسبه کرده زيان خالص در سال که انتظار داريد از اين بنگاه بازرگ/آيا مقدار درآمد
 ايد؟

___ ___ 

منافع بازرگانی خود را برای کمک در رشد بنگاه بازرگانی دوباره سرمايه /آيا حاصريد که حقوق ___ ___
 گذاری کنيد؟



 آيا در مورد برنامه هايتان با يک بانکدار مشورت کرده ايد؟ ___ ___

 

 خير بله نظرتان در مورد شريک چيست؟

 فردی -ای تأمين بودجه اضافی نياز به يک شريک داريد، آيا کسی رامی شناسيد که مناسب باشد اگر بر
 که می توانيد با وی کنار بياييد؟

___ ___ 

آيا نکات خوب و بد برای اداره بنگاه بازرگانی تان، شريک داشتن و به ثبت رساندن بنگاه بازرگانی تان 
 را می دانيد؟

___ ___ 

 ريک با يک وکيل مشورت کرده ايد؟آيا در مورد ___ ___ ش

 

 نظرتان در مورد مشتری هايتان چيست؟ خير بله

___ ___ 

 جامعه 

 آيا بيشتر بنگاه های بازرگانی در جامعه محلی شما وضعشان خوب است؟

آيا سعی کرده ايد بفهميد بنگاه های بازرگانی از نوع بنگاهی که شما می خواهيد باز کنيد در ___ ___
  و بقيه کشور وضعشان خوب است يا نه؟محلی شما

 آيا می دانيد چه نوع اشخاصی مايلند آنچه شما در نظر داريد بفروشيد را خريداری کنند؟ ___ ___

 ___ ___ آيا اشخاص مايلند در منطقه ای که می خواهيد بنگاه بازرگانی تان را باز کنيد زندگی کنند؟

 ___ ___نی مثل

 

  بنگاه شما احتياج دارند؟آيا به يک بنگاه بازرگا

در غيراينصورت، آيا در مورد بازکردن يک بنگاه بازرگانی از نوع ديگر ويا رفتن به محل ديگری ___ ___
 فکر کرده ايد؟

 

 ساختمان شما خير بله

 ___ ___ آيا ساختمان خوبی را برای بنگاه بازرگانی تان پيدا کرده ايد؟

 ___ ___ فضای 

 

 کافی برای گسترش خواهيد داشت؟آيا در صورت لزوم

___ ___ 

 

آيا می توانيد ساختمان را آنطور که می خواهيد بدون اينکه پول زيادی خرج شود تعمير و بازسازی
 کنيد؟

آيا اشخاص می توانند از فضای پارکينگ، ايستگاه اتوبوس ويا خانه شان به آسانی به بنگاه بازرگانی ___ ___
 شما دسترسی پيدا کنند؟ 

 آيا از يک وکيل خواسته ايد که شرايط اجاره و منطقه بندی شما را کنترل کند؟ ___ ___



 

 لوازم و وسائل خير بله

 آيا لوازم و وسائلی که لازم داريد و اينکه خرج آنها چقدر می شود را می دانيد؟ ___ ___

 آيا خريد لوازم دست دوم عملی است؟ ___ ___

 

 هزينه ها يرخ بله

اجاره، دستمزد، بيمه، تسهيلات شهری، : آيا می دانيد که هزينه های شما برای اين اقلام چقدر خواهد بود ___ ___
 تبليغات، بهره و غيره؟

 آيا لازم است که بدانيد چه هزينه هايی مستقيم، غيرمستقيم ويا ثابت هستند؟ ___ ___

  بود؟آيا می دانيد مخارج بالاسری شما چه مقدار خواهد ___ ___

 آيا می دانيد هزينه های فروش شما چه مقدار خواهد بود؟ ___ ___

 

 خير بله متفرقه

 آيا از مخاطرات عمده که به محصول، خدمات، حرفه شما مربوط می شود آگاهی داريد؟ ___ ___

 ___ ___ آيا می توانيد هيچکدام از اين مخاطرات عمده را تقليل دهيد؟

 مده ای وجود دارد که بر روی آنها کنترلی نداريد؟آيا مخاطرات ___ ___ ع

 آيا ممکن است اين مخاطرات موجب ورشکستگی شما شوند؟ ___ ___

 

 خير بله شما کالای 

 ___ ___ آيا تصميم گرفته ايد که چه چيزهايی را خواهيد فروخت؟

 وشگاهتان خريداری خواهيد کرد؟آيا می دانيد که چه مقدار و چند عدد از هرکدام را برای ___ ___ گشايش فر

 آيا تأمين کنندگانی را پيدا کرده ايد که آنچه لازم داريد را به قيمت نازل به شما خواهند فروخت؟ ___ ___

 آيا قيمت ها و شرايط اعتبار تأمين کنندگان مختلف را مقايسه کرده ايد؟ ___ ___

 
 

 اسناد و مدارک شما خير بله



 ___ ___ که به آيا يک سيستم

 

 دفترداری را طرح ريزی کرده ايد که حساب درآمد و هزينه های شما، مقداری
 اشخاص مقروض هستيد و آنچه اشخاص ديگر به شما مقروض هستند را نگه خواهد داشت؟

___ ___ 

 

آيا روشی را برای نگه داشتن حساب موجودی خود ابداع کرده ايد تا هميشه به اندازه کافی برای
 در اختيار داشته باشيد ولی نه بيش از مقداری که می توانيد بفروشيد؟مشتريانتان 

آيا نحوه نگه داشتن دفاتر فهرست حقوق بگيران و نگهداری گزارشات مالياتی و مبالغ پرداختی را درک ___ ___
 کرده ايد؟

 آيا می دانيد چه اظهاريه های مالی را بايستی آماده کنيد؟ ___ ___

 آيا حسابداری را می شناسيد که در آماده کردن پرونده ها و اظهاريه های مالی تان به شما کمک کند؟ ___ ___

 

 بنگاه بازرگانی شما و قانون خير بله

 آيا می دانيد به چه جوازها و پروانه هايی نياز داريد؟ ___ ___

 آيا می دانيد که از چه قوانين بازرگانی بايستی تبعيت کنيد؟ ___ ___

 آيا وکيلی را می شناسيد تا بتوانيد برای مشورت و کمک گرفتن در مورد اسناد حقوقی نزد وی برويد؟ ___ ___

 

 خريدن يک بنگاه بازرگانی که شخص ديگری شروع کرده است خير بله

 آيا فهرستی از مزايا و مضرات يک بنگاه بازرگانی که شخص ديگری شروع کرده را تهيه کرده ايد؟ ___ ___

 آيا مطمئن هستيد دليل واقعی که صاحب بنگاه بازرگانی می خواهد آنرا بفروشد می دانيد؟ ___ ___

 آيا هزينه خريداری بنگاه بازرگانی را با هزينه شروع يک بنگاه بازرگانی جديد مقايسه کرده ايد؟ ___ ___

 موجودی روز آمد شده و در وضعيت خوبی هستند؟/آيا وسائل ___ ___

 آيا ساختمان در وضعيت خوبی است؟ ___ ___

___ ___ 

 بنگاه 

 آيا صاحب ساختمان اجاره نامه را به شما منتقل خواهد کرد؟

آيا با ساير صاحبان بنگاههای بازرگانی در منطقه صحبت کرده ايد تا ببينيد نظر آنها در مورد
 بازرگانی که به فروش می رسد چيست؟

___ ___ 

 کنندگان کنونی شرکت صحبت کرده ايد؟ ___ ___آيا با تأمين 

 آيا در مورد بنگاه بازرگانی کنونی با يک وکيل مشورت کرده ايد؟ ___ ___

 



 خير بله

 

 تبليغات

روزنامه، پوستر، اعلاميه، تلويزيون، راديو، اينترنت، (آيا در مورد روش تبليغاتی تصميم گرفته ايد؟
 )پست؟

___ ___ 

 ورد آگهی هايتان از کجا کمک دريافت کنيد؟آيا می دانيد در ___ ___ م

 آيا روشی که رقبای ديگر برای تشويق مردم به خريد محصول بکار می برند را مشاهده کرده ايد؟ ___ ___

 

 خير بله

 مطال

 قيمت هايی که مطالبه می کنيد

 به کرد آگاهی داريد؟آيا از نحوه تعيين مبلغی که بايستی برای هر کالايی که به فروش می رسانيد ___ ___

 آيا می دانيد که رقبای شما چه مبلغی را مطالبه می کنند؟ ___ ___

 

 خريداری خير بله

 ___ ___ آيا برنامه ای را برای تشخيص نيازهای مشتريانتان در نظر گرفته ايد؟

کالاهای بيشتری آيا برنامه شما برای نگهداری حساب موجودی تان به شما خواهد ___ ___ گفت که چه موقع 
 سفارش دهيد و چه مقدار بايستی سفارش داد؟ 

 آيا در نظر داريد بيشتر موجودی تان را از تأمين کنندگان معدود ويا چندين تأمين کننده بخريد؟ ___ ___

 آيا با مزايا و مضرات هر روش تأمين موجودی آشنايی داريد؟ ___ ___

 

 خير بله فروش

 ___ ___ ه ايد که فروشنده خواهيد داشت ويا سلف سرويس خواهد بود؟آيا تصميم گرفت

 ___ ___ 

 شما 

 آيا نحوه  تشويق مشتريان به خريد را می دانيد؟

آيا در مورد اينکه چرا می خواهيد از برخی فروشندگان خريداری کنيد در حاليکه فروشندگان ديگر ___ ___
 را دلزده می کنند فکر کرده ايد؟

 

 خير بله

 

 ان شماکارکن

 ___ ___ اگر لازم است فردی را  برای دريافت کمک استخدام کنيد، آيا می دانيد کجا جستجو کنيد؟

 آيا می دانيد به چه نوع کارمندانی نياز داريد؟ ___ ___



 آيا برای کارآموزی کارمندانتان برنامه ای داريد؟ ___ ___

 

 خير بله اعتبار برای مشتريان شما

 صميم گرفته ايد که به مشتريانتان امکان خريد به طور نسيه را بدهيد ويا ندهيد؟ ___ ___آيا ت

 آيا نکات خوب و بد پيوستن به يک برنامه کارت اعتباری را می دانيد؟ ___ ___

 آيا می توانيد تفاوت بين يک فرد بدحساب و يک مشتری معتبر را تشخيص دهيد؟ ___ ___

 

 يرخ بله

 

 چند سوال ديگر

آيا محاسبه کرده ايد که آيا با کار کردن برای فرد ديگری می توانيد ويا نمی توانيد پول بيشتری در ___ ___
 بياوريد؟

 آيا خانواده تان با برنامه شما برای شروع بنگاه بازرگانی خودتان موافق است؟ ___ ___

  کسب کنيد؟آيا می دانيد در باره ايده ها و محصولات جديد در کجا اطلاعاتی ___ ___

 آيا يک برنامه کاری برای خودتان و کارکنانتان داريد؟ ___ ___

علاوه براين، احتمالاً . اگر به همه اين سوالات با دقت پاسخ داده باشيد، شما قدری کار دشوار و تفکر جدی انجام داده ايد
 .يشتر بدانيد ويا اقدام کنيدمتوجه شده ايد که چيزهايی وجود دارند که لازم است در مورد آنها ب

هرکاری که می توانيد را برای خودتان انجام دهيد، ولی از درخواست کمک از افرادی که می توانند چيزهائی را که لازم 
بايستی تصميم ! به خاطر داشته باشيد اداره يک بنگاه بازرگانی به شجاعت نياز دارد.  است بدانيد به شما بگويند دريغ نکنيد

 .د که به چه چيزی نياز داريد و سپس به دنبال آن برويدبگيري

 !موفق باشيد

 
 

(COBSC/CSECO) اطلاعات تجارى را به انگليسى و فرانسه آه   انتاريو-  مرآز خدمات تجارى آانادا
سخه از مدارآى آه بيش از همه مورد استفاده قرار مى گيرند ن.  زبان هاى رسمى آانادا هستند در دسترس قرار مى دهد

اگر مايل به دريافت اطلاعات بيشترى در مورد . هائى بصورت رايگان  به زبان هاى ديگر ترجمه شده است  تجارت هستيد  
 تماس بگيريد و با يكى ازمسئولان اطلاعات مرآز خدمات       صحبت 1-888-576-4444لطفاً با شماره 

.آنيد COBSC/CSECO   انتاريو - تجارى آانادا 
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